
ЯРМАРКА НЕДВИЖИМОСТИ  - крупнейшая тематическая выставка в России
и единственная выставка недвижимости в СанктПетербурге
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Интересы покупателей на выставке
(Осень’24, кол-во человек)

Строительство домов

Инженерия

Дизайн и интерьер

Строительные/отделочные материалы

Ландшафт и благоустройство

Фундаменты

Проектирование домов

Ипотека

5 824 Модульные дома

Кровля

954  ответственны за принятие решений в компании.
1525 находятся в поиске поставщика или подрядчика.

3900 специалистов строительного рынка посетили 
выставку с профессиональным интересом.

765 могут рекомендовать партнера службе закупок.

18 528
посетителей

Аудитория Ярмарки недвижимости

Выставка объединяет форматы B2B и B2C

У меня никогда не 
было такого потока 
заинтересованных 
клиентов, как здесь. 
Чтобы в очереди 
стояли -невероятно!

Андрей Осокин, 
«Вуд Стоун» Villozy House

Елена Курманова,

Выставка порадовала 
большим трафиком новичков. 
Многие строят свой первый 
загородный дом. Они четко 
формулируют цели, хорошо 
ориентируются в ценах.

Андрей Белов, Таострой

Если сравнить результат 
выставки с интернет-
рекламной, контакт с 
выставки получается 
чуть дороже, но он 
намного более 
качественный.

Владельцы и руководители

Профильные специалисты

Дизайнеры

Индивидуальные предприниматели

Маркетологи

девелоперы, архитекторы, дизайнеры интерьеров и закупщики из 19 регионов России.
Выставку посещают руководители, оптовики и ритейлеры, строительные компании,
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Санкт-Петербург, Экспофорум

участников
20+ лет доверия
Проводится с 2000 года и заслужила высокий 
уровень доверия среди покупателей.

70 + 
мероприятий 

Деловая программа
для формирования 

Большинство мероприятий деловой программы 

покупательского спроса

адресованы покупателям и дают возможность 
участникам фокусировать внимание клиентов
на их продукте, формировать покупательский спрос. 

Крупнейшая тематическая выставка в России, 

застройщиков, девелоперов.

единственная выставка недвижимости в Петербурге.

городская недвижимость загородная недвижимость3 тематических конференц-зала

зарубежная и курортная недвижимость дизайн и интерьер недвижимость для инвестиций 22 380
целевых 
посетителей

Что покупали посетители Ярмарки
(Осень’24, человек)

МНОГО ВАЖНОЙ ИНФОРМАЦИИ КОТОРУЮ НЕ НАЙТИ ГДЕ-ТО ЕЩЕ56 %

ЛИЧНЫЕ ВСТРЕЧИ С ЛУЧШИМИ СПЕЦИАЛИСТАМИ54 %

НУЖНЫЕ КОМПАНИИ В ОДНОМ МЕСТЕ41 %

УЗНАТЬ О НОВВЫХ ЖК28 %

ПОЛУЧИТЬ СКИДКУ15 %

новостройки7 139

  6 445

земельные участки6 090

4 728

квартиры на вторичном рынке4 680

ипотека

3 152

2 824

2 793

премиальная недвижимость

2 729

управление недвижимостью2 215

21 — 23 марта

партнер выставки —

20 000 +  целевых
платежеспособных покупателей
благодаря охватной рекламной кампании

Деловая программа
с участием ведущих экспертов рынка
недвижимости

150 + компаний
участников

37000
регистраций

210 000
подписчиков

83 000
посетителей сайта

70+ мероприятий
за 3 дня выставки

150+ спикеров
представители компаний и банков,
популярные блогеры,
аналитика рынка недвижимости

Пятница - 
день профессионала
Проходят конференции для риэлторов,
застройщиков, девелоперов

Почему покупатели приходят на Ярмарку 
(человек)

коттеджные поселки, загородная недвижимость

зарубежная и курортная недвижимость

апартаменты 

коммерческая недвижимость



Отличительная черта 
Ярмарки недвижимости — 
целевые 
платежеспособные 
посетители.

Круглогодичные публикации в печатных СМИ•
Анонсы на информационных и отраслевых 
порталах 

• Кросс-промо с блогерами, ресторанами, 
фитнес-центрами

• Анонсы на радиостанциях
• Реклама в петербургском метрополитене
• Наружная реклама на улицах города
• Реклама в Яндекс Директ и сети ВК

Бронируйте стенд прямо сейчас!

Санкт-Петербург, наб. канала Грибоедова, 107/6 +7 812 324 7005, expo@y-expo.ru

до 10 млн45 %

23 % свыше 15 млн

18 % свыше 20 млн

14 %

• Сфокусировать внимание 
покупателей на вашем бренде 
и обеспечить стабильный поток 
клиентов на полгода вперед.

• Выгодно подчеркнуть ваши 
преимущества и убедить клиентов 

    Примите участие,

сделать выбор в вашу пользу.

чтобы:

• Сформировать покупательский 
спрос среди заинтересованной 
целевой аудитории и получить 
заявки прямо на выставке.

60+ информационных партнеровРекламная кампания привлекает
20000 + целевых посетителей

Деловой партнер

отказались отвечать

Чтобы одними из первых выбрать стенд с лучшим расположением и 
забронировать прайм-тайм в деловой программе

Планируемый бюджет покупки (рублей)

54 %  посетителей  приходят  ради встречи с представителями компаний. Абсолютное большинство из них хорошо 
знают ситуацию на рынке и  хотят  уточнить нюансы, чтобы принять окончательное решение.

49 % посетителей Ярмарки выбирают выставку, потому что здесь много важной информации, которую 
сложно найти где-то еще. Они охотно доверяют информации, полученной на выставке.

Более 50% посетителей Ярмарки недвижимости - частные инвесторы. Они требовательнее в выборе объектов - 
помимо цены им важны гарантии надежности, потому они предпочитают личные встречи для принятия решений.

Более 3000 посетителей - специалисты. Они приходят с целью найти партнера, стать подрядчиком/поставщиком крупной 
строительной компании.
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